
RUOLO DEL PROFESSIONISTA NELLE OPERAZIONI
STRAORDINARIE E NELLA CESSIONE DI PARTECIPAZIONI
Tecniche, prassi e modelli: dalla due diligence alla firma per la migliore tutela del cliente

SEDI E DATE

Web

Il calendario completo di date e orari è disponibile in calce alla brochure.

PRESENTAZIONE

Le operazioni di cessione di partecipazioni e le operazioni straordinarie richiedono oggi un’assistenza professionale sempre più integrata, multidisciplinare e
orientata ad una attenta gestione di tutti i rischi. L’avvocato che assiste società, imprenditori e investitori è chiamato non solo a conoscere gli istituti societari e le
norme, ma anche a governare le immancabili criticità dell’operazione: dalla corretta gestione dei flussi informativi, alla definizione della struttura più appropriata
dell’operazione, alle clausole di tutele che meglio riflettono gli interessi delle parti nei diversi momenti della trattativa. Il Seminario affronta, con taglio pratico e
operativo, questi delicati temi e le principali attività sul piano della disciplina e della prassi applicativa in tema di operazioni di acquisizione, cessione di quote e
riorganizzazione societaria, dedicando particolare attenzione alla due diligence, alla negoziazione delle clausole contrattuali, agli adempimenti in sede signing e
closing, senza dimenticare un focus sui profili di responsabilità. Saranno analizzati i principali strumenti utilizzati nella prassi professionale, le problematiche più
ricorrenti nelle operazioni straordinarie e le recenti novità normative in materia di operazioni transfrontaliere e scissione mediante scorporo, con un approccio
orientato alla concreta attività del professionista.
Ampio spazio sarà dedicato al confronto su esperienze e casi concreti e quindi ai rapporti tra avvocato, commercialista e cliente. 
Il Corso si propone di fornire indicazioni utili nella gestione dell’operazione, nella redazione di clausole ad esempio, su dichiarazioni, garanzie e indennizzi
attraverso l’analisi di casi pratici, soluzioni operative e buone prassi contrattuali maturate nell’esperienza applicativa.

PROGRAMMA

L’acquisizione del controllo e di “altre partecipazioni”: dati empirici preliminari rilevanti per il “consulente”; ruoli e collaborazione tra commercialista ed
avvocato.
La due diligence: check list, verifiche, gestione integrazioni documentali/richieste di informazioni aggiuntive, l’importanza del “tracciamento” delle attività.
Particolarità e adempimenti di data room “virtuali”; il report di due diligence 
La due diligence “nel contratto”: negoziazione e redazione di clausole su “dichiarazioni, garanzie, indennizzo”
Il contratto di management per il socio di controllo uscente (e non solo): esigenze ed interessi del fondatore di imprese “a conduzione familiare”
Closing e signing: adempimenti e formalità. Focus: la verifica delle condizioni
Lettere di release e lettere di reliance; scarichi di responsabilità e condizioni “non economiche” del contratto
Scissione parziale e scorporo di ramo d’azienda: elementi differenziali e rilevanti
Operazioni “transfrontaliere”: punti di attenzione fini della assistenza legale dopo il D.Lgs. 88/2025 
La c.d. “scissione mediante scorporo” (aspetti salienti del D.Lgs 19/2023
La gestione dei creditori e del rischio opposizioni: in particolare, fusione (e trasformazione) eterogenea
Laboratorio finale: tecniche redazionale, soluzioni pratiche e “buone prassi” nelle operazioni straordinarie e nella compravendita di partecipazioni
Operazioni straordinarie e crisi: cenni ad alcune peculiarità e tutela degli "interessi rilevanti" (prospettiva dei creditori e degli organi della ­ eventuale ­
procedura)​

CORPO DOCENTE

Antonio Morello
Avvocato ­ Esperto di diritto e contenzioso societario e fallimentare,
componente organi societari e Odv

MATERIALE DIDATTICO

Attraverso l’utilizzo delle credenziali personali, il partecipante può accedere all'area clienti sul sito di Euroconference per visionare preventivamente e
stampare le slides.
Il materiale didattico viene fornito esclusivamente in formato PDF.

Tre giorni prima di ogni incontro formativo il partecipante riceve un promemoria contenente l’indicazione del programma dell'incontro, dei docenti e il link
all’area clienti dove è possibile visionare in anticipo il materiale.

PREZZO DI LISTINO

175,00 € + IVA ISCRIVITI ONLINE

QUOTE ADVANCE BOOKING per iscrizioni 10 giorni prima della data d'inizio evento valide
solo per Professionisti

NO PRIVILEGE

€ 140,00 + IVA
CLIENTI PRIVILEGE

€ 126,00 + IVA

Al fine di consentire la corretta attivazione del corso le iscrizioni verranno accettate fino alle ore 12:00
del giorno precedente l'evento

Scarica il calendario completo dell'evento >
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