
STRATEGIA LEGALE NELLA PIANIFICAZIONE
PATRIMONIALE E PASSAGGIO GENERAZIONALE
Strumenti giuridici e strategie operative per l’avvocato

SEDI E DATE

Web

Il calendario completo di date e orari è disponibile in calce alla brochure.

PRESENTAZIONE

La pianificazione patrimoniale e il passaggio generazionale rappresentano oggi una delle aree di maggiore complessità nella consulenza legale, soprattutto
nell’assistenza a famiglie, imprenditori e titolari di patrimoni rilevanti. La crescente esigenza di proteggere il patrimonio, garantire continuità nella gestione dei beni
e prevenire conflitti tra eredi richiede all’avvocato competenze sempre più trasversali e una conoscenza concreta degli strumenti giuridici utilizzabili nella pratica
professionale. Il Percorso nasce con un taglio pratico e operativo e si propone di offrire ai partecipanti una visione organica delle principali soluzioni utilizzate nella
pianificazione patrimoniale, analizzandone opportunità, limiti applicativi, criticità e profili di rischio.
Nel Corso degli incontri verranno affrontati i temi legati alla successione e al trasferimento della ricchezza, agli strumenti di protezione patrimoniale, al trust, alla
holding familiare, alla società semplice e alle operazioni straordinarie funzionali alla continuità aziendale e al ricambio generazionale. Particolare attenzione sarà
dedicata alla tutela dei legittimari, alla prevenzione del contenzioso successorio e all’utilizzo corretto degli strumenti di segregazione patrimoniale, anche
attraverso l’analisi di casi pratici e situazioni concrete.
Il Percorso approfondirà inoltre le diverse modalità di gestione di specifiche categorie di beni, quali patrimoni immobiliari, liquidità e opere d’arte, con l’obiettivo di
fornire all’avvocato strumenti utili per assistere il cliente nella costruzione di assetti patrimoniali coerenti con le esigenze di tutela, gestione e trasmissione del
patrimonio.
L’approccio dei relatori sarà orientato alla pratica professionale e all’analisi operativa delle problematiche più ricorrenti, con particolare attenzione agli aspetti che
maggiormente incidono sull’attività dell’avvocato nella consulenza patrimoniale e familiare.

PROGRAMMA

I Incontro
Successione e trasferimento della ricchezza

Successione legittima e testamentaria. I limiti all'autonomia privata.
La donazione e le liberalità indirette
Liberalità e atti simulati
Operazioni bancarie e co­intestazione di conto corrente in funzione
liberale
Il patto di famiglia: opportunità ed inquadramento dell’istituto

II Incontro
Strumenti di protezione patrimoniale

Fondo patrimoniale: opportunità e criticità
La fiscalità del fondo patrimoniale
Vincoli di destinazione: opportunità e criticità
La fiscalità dei vincoli di destinazione
I diritti reali: usufrutto e diritto di abitazione
La polizza vita
Il mandato fiduciario ed il contratto di affidamento fiduciario

III Incontro
Trust: utilizzo corretto e rischi operativi

Quando il trust è realmente utile, quando è pericoloso e
controproducente
Segregazione contro simulazione
Ruolo dell’avvocato e responsabilità 
Inquadramento dell’istituto: i soggetti coinvolti
La fiscalità del trust
Casi pratici di utilizzo 

IV Incontro
Holding e società semplice nella pianificazione

Holding familiare: uso e abuso
La creazione della holding familiare
La fiscalità e gli adempimenti della holding
Veicoli esteri: opportunità e criticità
Casi pratici

V Incontro
Società semplice quale strumento di pianificazione patrimoniale

Lineamenti della società semplice
Le opportunità della Società semplice
La fiscalità della società semplice
Casi pratici di utilizzo

VI Incontro
Operazioni straordinarie e continuità aziendale

Conferimenti di azienda e di partecipazioni
Scissioni simmetriche e asimmetriche
La nuova scissione mediante scorporo
Le trasformazioni societarie
Cessione e donazione di azienda
L’affitto di azienda

VII Incontro
Tutela dei diritti dei legittimari e la patologia del ricambio
generazionale

I diritti dei legittimari e la loro tutela
L’azione di riduzione
Tutela dei diritti dei legittimari prima dell’apertura della successione
Eventuali margini operativi dell’azione di restituzione alla luce della
recente riforma degli articoli 561 e 563 c.c

CORPO DOCENTE

Matteo Ramponi
Avvocato, Foro di Milano ­ Esperto di Diritto successorio

Ennio Vial
Dottore Commercialista ­ Revisore Legale

MATERIALE DIDATTICO

Attraverso l’utilizzo delle credenziali personali, il partecipante può accedere all'area clienti sul sito di Euroconference per visionare preventivamente e
stampare le slides.
Il materiale didattico viene fornito esclusivamente in formato PDF.

Tre giorni prima di ogni incontro formativo il partecipante riceve un promemoria contenente l’indicazione del programma dell'incontro, dei docenti e il link
all’area clienti dove è possibile visionare in anticipo il materiale.

PREZZO DI LISTINO

910,00 € + IVA ISCRIVITI ONLINE

QUOTE ADVANCE BOOKING per iscrizioni 10 giorni prima della data d'inizio evento valide
solo per Professionisti

NO PRIVILEGE

€ 728,00 + IVA
CLIENTI PRIVILEGE

€ 655,20 + IVA

Al fine di consentire la corretta attivazione del corso le iscrizioni verranno accettate fino alle ore 12:00
del giorno precedente l'evento

È possibile richiedere il rimborso di FondoProfessioni sulla quota intera da listino per la partecipazione di dipendenti e
apprendisti.

Per ulteriori informazioni >>

Scarica il calendario completo dell'evento >
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