
CONTRATTI NAZIONALI E INTERNAZIONALI DI
DISTRIBUZIONE COMMERCIALE E FASE PATOLOGICA DEL
CONTRATTO

SEDI E DATE

Web

Il calendario completo di date e orari è disponibile in calce alla brochure.

PROGRAMMA

Contratti nazionali ed internazionali di intermediazione nella
distribuzione: il contratto di agenzia, procacciatore d’affari e
concessione di vendita

Parte 1 – I contratti della distribuzione commerciale

Distinzione tra le tipologie contrattuali: agenzia, procacciatore d’affari
e concessione di vendita
La normativa nazionale, europea ed internazionale sulla materia
Caratteristiche principali dei contratti

Parte 2 – Le conseguenze della cessazione del contratto

La fase patologica del contratto e gli obblighi alla cessazione del
rapporto

Focus sulla legislazione dei Paesi di diritto musulmano
Q&A

CORPO DOCENTE

Sandro Censi
Avvocato e Professore ­ Esperto di diritto tributario e contrattualistica
nazionale e internazionale

MATERIALE DIDATTICO

Attraverso l’utilizzo delle credenziali personali, il partecipante può accedere all'area clienti sul sito di Euroconference per visionare preventivamente e
stampare le slides.
Il materiale didattico viene fornito esclusivamente in formato PDF.

Tre giorni prima di ogni incontro formativo il partecipante riceve un promemoria contenente l’indicazione del programma dell'incontro, dei docenti e il link
all’area clienti dove è possibile visionare in anticipo il materiale.

PREZZO DI LISTINO

175,00 € + IVA ISCRIVITI ONLINE

QUOTE ADVANCE BOOKING per iscrizioni 10 giorni prima della data d'inizio evento valide
solo per Professionisti

NO PRIVILEGE

€ 140,00 + IVA
CLIENTI PRIVILEGE

€ 126,00 + IVA

Al fine di consentire la corretta attivazione del corso le iscrizioni verranno accettate fino alle ore 12:00
del giorno precedente l'evento

Scarica il calendario completo dell'evento > Pagina 1 / 2 - Data di stampa: 13/08/2026



CONTRATTI NAZIONALI E INTERNAZIONALI DI
DISTRIBUZIONE COMMERCIALE E FASE PATOLOGICA DEL
CONTRATTO

SEDI E DATE

Web

Il calendario completo di date e orari è disponibile in calce alla brochure.

PROGRAMMA

Contratti nazionali ed internazionali di intermediazione nella
distribuzione: il contratto di agenzia, procacciatore d’affari e
concessione di vendita

Parte 1 – I contratti della distribuzione commerciale

Distinzione tra le tipologie contrattuali: agenzia, procacciatore d’affari
e concessione di vendita
La normativa nazionale, europea ed internazionale sulla materia
Caratteristiche principali dei contratti

Parte 2 – Le conseguenze della cessazione del contratto

La fase patologica del contratto e gli obblighi alla cessazione del
rapporto

Focus sulla legislazione dei Paesi di diritto musulmano
Q&A

CORPO DOCENTE

Sandro Censi
Avvocato e Professore ­ Esperto di diritto tributario e contrattualistica
nazionale e internazionale

MATERIALE DIDATTICO

Attraverso l’utilizzo delle credenziali personali, il partecipante può accedere all'area clienti sul sito di Euroconference per visionare preventivamente e
stampare le slides.
Il materiale didattico viene fornito esclusivamente in formato PDF.

Tre giorni prima di ogni incontro formativo il partecipante riceve un promemoria contenente l’indicazione del programma dell'incontro, dei docenti e il link
all’area clienti dove è possibile visionare in anticipo il materiale.

PREZZO DI LISTINO

175,00 € + IVA ISCRIVITI ONLINE

QUOTE ADVANCE BOOKING per iscrizioni 10 giorni prima della data d'inizio evento valide
solo per Professionisti

NO PRIVILEGE

€ 140,00 + IVA
CLIENTI PRIVILEGE

€ 126,00 + IVA

Al fine di consentire la corretta attivazione del corso le iscrizioni verranno accettate fino alle ore 12:00
del giorno precedente l'evento

Scarica il calendario completo dell'evento >

Pagina 2 / 2 - Data di stampa: 13/08/2026

https://www.euroconference.it/carrello?p=112668
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