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Seminario in aula di 1 giornata

Finanza Agevolata

per lo Studio Professionale
Dall'analisi delle opportunita alla

costruzione di un servizio di consulenza
per le imprese
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Presentazione del corso
Secondo la ricerca Kantar Italia 2025, 2 aziende su 3 si aspettano dal proprio Professionista un supporto sempre piu strategico, capace di affiancarle nelle decisioni e nei percorsi di crescita.
In questo scenario, la Finanza Agevolata rappresenta per lo Studio Professionale un'importante opportunita per ampliare il proprio ruolo: non soltanto supportare I'impresa negli adempimenti fiscali
e amministrativi, ma affiancarla nella programmazione degli investimenti e nell'individuazione delle risorse necessarie per realizzarli.
LAcademy accompagna Commercialisti e Collaboratori di Studio nella costruzione di un servizio strutturato di consulenza in Finanza Agevolata, rivolto alle imprese interessate a realizzare
progetti di crescita, innovazione, digitalizzazione, sostenibilita e sviluppo organizzativo.
Il percorso integra contenuti di scenario, normativa e metodologia con momenti di applicazione pratica, per comprendere come analizzare i fabbisogni dell'impresa, individuare le opportunita piu
coerenti e strutturare il servizio all'interno dello Studio, anche attraverso casi applicativi sulla piattaforma Finanza d’'lmpresa di TeamSystem*.
La giornata prevede momenti dedicati al networking e allo scambio professionale, favoriti dai coffee break e dal light lunch, inclusi nella quota di partecipazione.
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Programma
10.00- 13.00 13.00- 14.00
Scenario, ruolo e opportunita Light Lunch
« |l Professionista come consulente d’'impresa
« llruolo dello Studio nella programmazione degli investimenti 14.00 - 18.00

Lo scenario di mercato e I'evoluzione della finanza agevolata a supporto della strategia
d’impresa

I mercato dal punto di vista del Professionista

Le principali categorie di incentivo e gli ambiti di applicazione

Il quadro normativo e le principali misure disponibili

Analisi dei fabbisogni e dei requisiti dell'impresa per 'individuazione delle opportunita
Requisiti soggettivi e oggettivi di accesso

Cumulabilita, documentazione e principali rischi

La corretta pianificazione degli investimenti: dalla strategia d’'impresa alla ricerca di capitali e
incentivi

*Non é necessario essere clienti o aver acquistato la soluzione Finanza d’Impresa di TeamSystem per partecipare all’Academy.

Dalla teoria alla pratica

« Come costruire un servizio di finanza agevolata all'interno dello Studio

- Comeindividuare e coinvolgere i clienti con maggiore potenziale

Dalla raccolta delle informazioni alla valutazione preliminare dell’investimento

Analisi del’ammissibilita e della convenienza dell’agevolazione

Business case e applicazione pratica sulla piattaforma Finanza d’'Impresa di TeamSystem
Come organizzare scouting, monitoraggio e gestione delle opportunita

» Come presentare, valorizzare e remunerare il servizio
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Sedi & date

ROMA c/o sede TeamSystem - Via Laurentina, 449
22 ottobre 10.00-13.00/14.00 - 18.00

MILANO c/o sede TeamSystem - Piazza Luigi Einaudi, 10NO1

28 ottobre 10.00-13.00/14.00-18.00
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Materiale didattico

In formato PDF, predisposto dai relatori e disponibile in area riservata
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Relatori

Debora Reverberi - Ingegnere gestionale, Dottore in Consulenza Aziendale e Libera

Professione

Francesca Buzzi - Product Marketing Digital Finance | Credit & Finance
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Crediti formativi

E stata inoltrata richiesta per maturare 7 CFP per Dottori Commercialisti
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Prezzo di listino
€390 +1va

Quote advance booking
per iscrizioni 10 giorni prima della data d’inizio evento valide solo per Professionisti

NO PRIVILEGE € 312 + va CLIENTIPRIVILEGE € 280,80 + Iva

ISCRIVITI SUBITO

La quota d’iscrizione include anche coffee break e light lunch.
Le iscrizioni verranno accettate fino alle ore 12:00 del giorno precedente.
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https://www.euroconference.it/carrello?p=898SS

Le Academy di Specializzazione per Commercialisti, Professionisti e Collaboratori di Studio

Le Academy di Specializzazione sono percorsi verticali progettati per gli Studi Professionali che hanno intrapreso un percorso di evoluzione verso un ruolo sempre piu consulenziale
e strateqgico, a partire dagli Studi aderenti al Programma Be Leader di TeamSystem, ma aperti anche agli altri Studi interessati a sviluppare nuove competenze specialistiche.

In continuita con il Master in Business Development per lo Studio Professionale, le Academy di Specializzazione offrono a Commercialisti e Collaboratori competenze, strumenti e
metodologie operative utili a sviluppare nuove aree di consulenza specialistica.

Lobiettivo € accompagnare lo Studio nella costruzione di nuovi servizi coerenti con le esigenze dei propri clienti e capaci di generare nuove opportunita di sviluppo, rafforzandone il
ruolo consulenziale e la capacita di supportare le imprese nei percorsi di crescita, digitalizzazione e miglioramento delle performance.
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Obiettivi formativi dell’Academy di Specializzazione “Finanza Agevolata per lo Studio Professionale”

Altermine dell’Academy, i partecipantiavranno acquisito competenze tecniche e un metodo operativo perleggere i fabbisogni diinvestimento dei propri clienti, individuare le opportunita
agevolative piu coerenti ed effettuare una prima valutazione di ammissibilita e convenienza.

Il percorso consentira inoltre di comprendere le principali categorie di incentivo, i requisiti di accesso e gli elementi di attenzione legati a cumulabilita, documentazione e rischi, oltre a
fornire indicazioni operative per organizzare all'interno dello Studio le attivita di scouting e monitoraggio delle opportunita.

Le competenze acquisite potranno essere applicate anche attraverso soluzioni software dedicate alla Finanza Agevolata, come Finanza d’Impresa di TeamSystem, utilizzata durante
’Academy per esercitazioni e casi applicativi.

Particolare attenzione sara infine dedicata alla costruzione e valorizzazione del servizio presso i clienti, all'individuazione delle imprese con maggiore potenziale e alla definizione di

ruoli, attivita e modalita di collaborazione con eventuali specialisti esterni.





